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国泰君安期货是国泰君安证券股份有限公司的全资子公司，是国泰君安在期货及衍生品领域服

务客户的重要金融机构，也是中国期货市场创新发展的见证者、参与者和引领者。

国泰君安期货目前注册资本 50 亿元，拥有国内各期货交易所会员资格和交易结算席位，依托遍

布全国各地的几十家直属期货分公司及营业部、证券母公司 300 余家 IB 营业部，为客户提供金融期

货经纪、商品期货经纪、期货投资咨询、资产管理、风险管理等期货及衍生品综合交易服务。

长期以来，国泰君安期货净利润、营业收入、客户规模、期末权益、市场份额位列行业第一梯队，

全面领先发展。

国泰君安风险管理有限公司是国泰君安期货的全资子公司，成立于 2014 年，注册资本 12 亿元。

公司 2015 年 3 月通过中期协开展“仓单服务、基差贸易、合作套保、场外衍生品业务”试点业务的

备案申请，2018 年通过开展“做市业务”试点业务的备案申请，是全市场仅有的 7 家符合开展个股

场外衍生品业务要求的风险管理公司之一。目前公司设有场外衍生品部、期现事业部、做市业务部

三个业务部门，囊括场外期权、基差贸易、场内做市等多个业务类型。国泰君安风险管理有限公司

依托期货市场三大职能，灵活运用金融工具，帮助实体企业管控风险，助力实体经济发展。在特殊

时期为实体企业制定场外期权方案，锁定生产收益；运用期货的套期保值功能，帮助实体企业规避

大宗商品原料的价格波动风险，保证利润；结合自身专业优势，协助实体企业进行产业链及仓储物

流管理，助力推进大宗商品保供稳价；与期货母公司通力协作，通过期货仓单买入交割和行业客户

间仓单互换等方式帮助实体企业获取原料，为企业纾困解难，维持正常生产；积极开展“保险 + 期货”

项目，服务“三农”，助力脱贫，推进乡村振兴。

目前国泰君安期货下设子公司及其主营业务有哪些？Q2

国泰君安期货公司专访

[“走一线办实事优生态”专项行动系列访谈 ]

请介绍一下国泰君安期货的基本情况、组织架构与企业特色。Q1
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国泰君安风险管理子公司服务对象涉及石油化工、有色金属冶炼，纺织业，轮胎制造业，橡胶

加工业等多个实体行业，针对企业痛点，联系行业现状，为客户量身制定风险管理方案，灵活运用

场外期权、基差贸易、含权贸易等业务模式，协助企业管控风险，稳产保供。

W 钢贸是上海当地一家从事钢管贸易加工的中小企业。业务特点是需要预先积累库存，根据下

游需求进行发货供应。2022 年前没有参与过期货等衍生品交易。近年来 W 钢贸担心多方因素影响，

引发钢材市场价格较大波动而导致存货跌价等情况发生，从而影响公司的整体效益。因此尝试联系

风险管理公司，想利用衍生品工具对企业进行风险管理，最后在国泰君安风险管理公司的帮助下，

针对性制定“价格保险”方案，W 钢贸通过这份“保险”买入了可以规避库存货值下跌风险的热卷

期货的看跌期权组合。即当热卷期货价格下跌，企业就会获得一定比例的下跌赔付，补贴企业的库

存跌价损失。而且，国泰君安风险管理公司根据 W 钢贸实际需求和自身所处情况，为其量身定制了

个性化、精细化的“保险”方案，一方面保障赔付效果，另一方面还大幅降低了“投保人”的“保费”

支出。“保险”覆盖的 1000 吨热卷数量可满足企业短期内的用钢需求，有效缓解了企业的成本压力。

最终，企业也顺利以有限的权利金费用支出获得有效的跌价补偿，达到预期目标。

国泰君安期货始终秉持以客户为中心，坚持线上 + 线下双轮驱动，为各类投资者带来专业、及时、

全面的投教体验。

公司自研 APP 是为投资者打造的移动端投资者教育平台，主要通过期货学堂和小君直播两大板

块服务客户。期货学堂课程以视频、图文为主，内容丰富，制作精良，包含从入门到进阶不同深度

的课程，满足不同类型的期货投资者的学习需求，已成为国泰君安期货 APP 重要的内容承载中心，

真正帮助投资者建立正确的投资理念，认识风险，回归理性。小君直播根据不同直播内容及频次，

划分为 7 个栏目，从基础投教到深度解读、从小型分享到大型论坛、从及时快评到每日点评、从商

品期货到金融期权，小君直播从直播时间和直播内容上可满足不同投资者的观看需求。除 APP 外，

公司目前布局的新媒体平台有 20 个、账号 42 个，分别从不同层次输出投教内容。官方号内容品牌

性较强，各主题账号则更加贴近业务；IP 号内容更活泼多样，目前已形成“投研 F4”、和宜撩财等

有特色的投研 IP。

同时，公司致力于打造客户生态圈，在上期所的大力支持下，已形成了君英汇、胶享乐、钢言

炼语等品牌活动，深受客户好评。其中君英汇是公司高端小型闭门沙龙品牌，分版块或品种举办，

参会客户均为公司核心客户，规模控制在 20 人以内，旨在搭建产业、机构客户互通交流的行业生态圈；

刚提到了国泰君安风险管理有限公司，能否介绍一下其在发挥期货优势、
服务实体经济方面的典型案例、创新举措有哪些？取得了怎样的成效？Q3

国泰君安期货在客户服务及投资者教育方面有哪些优势？ Q4
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胶享乐、钢言炼语则聚焦橡胶、黑色等公司强势品种，联合外部资源，不定期为客户带来全方位的宏观、

基本面、策略分享，帮助客户更好地利用期货市场规避风险。

未来，国泰君安期货将继续围绕国泰君安 “受人尊敬、全面领先、有国际竞争力的现代投资银

行”的战略愿景，秉持“创建一流，追求卓越”的公司精神，坚持“诚信、责任、亲和、专业、创新”

的核心价值观，立足衍生品服务，为客户提供以风险管理和财富管理为特色的综合金融服务平台，

致力成为客户高度信赖的衍生品服务商和风险管理伙伴，并成为集团综合金融服务平台的重要环节

和有机组成部分。

上海期货交易所举办“强源助企”项目，一是提升期货公司服务产业客户能力。国泰君安期货

积极参与项目推广，通过组织线上培训内部解读交易所政策，每个项目安排总部专岗负责统筹进展。

目前已经申报多个项目，类型包括“丰羽行动”20 号胶期货期货、能化系列期货项目等，并储备项

目在下一阶段陆续申报。通过“强源助企”项目与企业加深合作，期货公司协助客户丰富了价格风

险管理工具，完善了衍生品参与制度，也加深了对于套期保值理解，积累了服务实体企业的宝贵经验。

二是满足产业客户的风险管理需求。实体企业通过参与“强源助企”项目降低参与期货市场的成本，

利用衍生品积极性提升，在生产经营的发展规划中，将期货工具融入销售采购、库存管理等生产流程，

探索“场内 + 场外”“期货 + 现货”多元化策略，形成了一套期现结合的风险管理体系。三是提升

大宗商品价格影响力。以“丰羽行动”为例，按照行业习惯往年长协及贸易订单采用新加坡 sicom

定价，推动产业以上期能源 20 号胶期货价格作为定价基准，签订贸易合同，是 20 号胶期货作为国

际定价的必要尝试，同时也是中国价格迈向国际化得重要一步。通过推广“丰羽行动”等项目引导

更多产业链上下游企业选择 20 号胶作为长协贸易的定价基准，参与期货市场形成的案例推广示范效

应更强。

公司未来的发展方向与目标是什么？Q5

对于上期所推出的“强源助企”项目，您觉得有哪些帮助？Q6


